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Marketing Strategie 
DEIN FAHRPLAN

Das Fundament 

Deine Werkzeuge 

Deine Online Aktivitäten

Deine Offline Aktivitäten 
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Deine Marketing Strategie 
Wir fokussieren uns auf EINEN WEG

STEP

01

STEP

04

STEP

02

STEP

03

1

Wir wählen EIN 
Geschäftsmodell, EINE 

Zielgruppe

2

Wir bleiben dran, ziehen 
es durch, stellen den 
Weg nicht in Frage

3

Wir werten aus, wir 
optimieren, wir passen 

an.   
Wir stellen uns in Frage

4

Wir verwenden die 
Strategie auch für 

andere 
Geschäftsmodelle und 

Zielgruppen

Entscheidung Fokussierung 

Optimierung Duplizieren 
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95% brechen zu früh ab 
oder setzen ihre Strategie gar nicht erst 

RICHTIG AUF 

95% aller Unternehmer:innen 
scheitern, weil: 

1
Fokus verlieren, Die 
Strategie wird nicht 
konsequent durchgezogen

2
Entscheidung fehlt, es ist 
unmöglich es ALLEN recht 
zu machen  
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Bitte folge mir Schritt-für-Schritt
Auch wenn Du bereits viele Dinge schon kennst
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Das ist die Realität
Dein Kunde ist heute gerne sehr gut informiert 
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Kunde kauft von der Person…

… die er/sie mag

…der er/sie vertraut …die er/sie kennt
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Expertenpositionierung 
Präsenz und Wissen  

Du stehst für EIN Thema.

Du hast Empfehler/positive 
Bewertungen. 

Du bist erfolgreich in deinem 
Bereich.

Du lieferst wertvolle Inhalte. 
Bist Problemlöser:in.

Du bist überall präsent.
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Expertenpositionierung 
kein Bauchladen 
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Brainstorming 
Welche Positionierung gibt es im Bereich Home Staging und Interior Design 

Home Staging  
im Luxussegment 

Home Staging  
Erbimmobilien

Home Staging  
bewohnte Immobilien

Home Staging  
Region 

Einrichtung von  
Ferienimmobilien 

Einrichtung  
Microappartements 
für Business Mieter   

Musterwohnungen 

Einrichtung  
Kinderzimmer 

Einrichtung  
Studentenwohnung

Einrichtungsberatung   
Region
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Fange zuerst bei DIR an
Das bist DU - das ist dein Image

ehrlich/authentisch

vorteilhaft für 
deine Zielgruppe

spiegelt deine Stärken  
wider

konsistent



MARKETING 
STRATEGIE13

Deine Eigenschaften 
Auf der Suche nach dem perfekten IMAGE 

hilfsbereit

erfahren

lustig 

kreativ

freundlich 
gläubig 

professionell

cool

zuverlässig

erfolgreich

esoterisch 
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Heikes Wahl
Auf der Suche nach dem perfekten IMAGE 

hilfsbereit

professionell

erfolgreich
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Dein Kunde/deine Kundin
Recherche, Recherche, Recherche

Demografische und 

persönliche Eigenschaften

WER

ist sein Problem und was 

ist deine Lösung

WAS

Soziale Einflüsse und  

Vorlieben

WIE

soll er/sie dich 

beauftragen 

WARUM
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Jetzt können wir starten 
Ergebnisse eintragen - Vorarbeit - Check 

SUCCESS

dein 
Geschäftsmodell

was was zeichnet 
dich aus

warum ist dein  
Kunde

wer wirst du  
überzeugen

wie

START
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Das kleine 1x1 des Marketing 
Corporate Identity -  Corporate Design

auffällig
steche positiv heraus  

aus der Masse 

Corporate Design

ist deine optische 
Aussendarstellung 

Corporate Identity 

Ist die Übertragung deines 
gewählte Image auf die 

Unternehmenskommunikation

durchgängig 
auf all deinen Kanälen, 
Webseite, Social Media,  

Print, Messe, ….



MARKETING 
STRATEGIE

https://www.canva.com/design/DAE6yThvn0k/wsYGvf8jUNVau7dMxVufJA/edit?
utm_content=DAE6yThvn0k&utm_campaign=designshare&utm_medium=link2

&utm_source=sharebutton

https://www.canva.com/design/DAE6yThvn0k/wsYGvf8jUNVau7dMxVufJA/edit?utm_content=DAE6yThvn0k&utm_campaign=designshare&utm_medium=link2&utm_source=sharebutton
https://www.canva.com/design/DAE6yThvn0k/wsYGvf8jUNVau7dMxVufJA/edit?utm_content=DAE6yThvn0k&utm_campaign=designshare&utm_medium=link2&utm_source=sharebutton
https://www.canva.com/design/DAE6yThvn0k/wsYGvf8jUNVau7dMxVufJA/edit?utm_content=DAE6yThvn0k&utm_campaign=designshare&utm_medium=link2&utm_source=sharebutton
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Deine Webseite 
Bitte kontrollieren bzw. anpassen/optimieren 

Imageentscheidung :  
Über mich Text einbauen/ 
anpassen 

Wunschkunde muss sein Problem 
und deine Lösung sofort erkennen

CI + CD sind  
selbstverständlich 

Geschäftsmodell : muss präsent  
auf deiner Webseite gefunden werden 
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Deine Webseite 
Checke deine technischen Voraussetzungen

Freiheit :  
(selber)Veränderungen durchzuführen

Hosting wer ist dein Provider?  
Was beinhaltet dein Hosting Paket?

Möglichkeiten für Einbau von Freebies,  
E-Mail Marketing, Sales Funnel,…

Wordpress : bietet die Möglichkeit  
Landingpages, Kontaktformulare,  
Plug-Ins zu nutzen. 
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Deine Landingpage 
externe Lösungen möglich

sehr viele Anbieter :  
z.B. Jimdo, Wix, Ionos, ….

Unterstützung  nicht (zwingend) selber machen, 
fiverr, virtuelle Assistenten (Facebook Gruppen),  
Webagenturen, familiäre Unterstützung

unbedingt Templates nutzen 
vorbereitete Designs, die schon die  
wichtigsten Voraussetzungen berücksichtigen

Getresponse : eigene Erfahrung - 
direkt an E-mail Marketing angeschlossen

https://www.homepage-baukasten-testsieger.de/de/webseite/
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Keine Chance dem Technik Frust
Lass Dich davon nicht aufhalten

DU weisst WAS Du willst
Wenn deine Strategie steht hast Du 
den genauen Plan, WAS Du gerne 
technisch umsetzen möchtest.

Lass Dich davon nicht aufhalten!
Suche Dir Unterstützung bei der 
Umsetzung. 

Der Rest ist „nur“ Technik 

Unternehmer:in sein 
Arbeite lieber AM Unternehmen als 
IM Unternehmen.
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Schritt-für-Schritt
Dein Weg zum Kunden

Conversion 
Menschen kaufen bei Dir, 
wenn sie Dich kennen, 
mögen und Dir vertrauen 

Expertenpositionierung ( kein Bauchladen ) 
Image Aufbau, 
USP herausarbeiten 
(Web-)auftritt anpassen/entwickeln 
Inhalte ( Content ) entwickeln 

Traffic  
= Kontakte generieren 

die richtigen Leute müssen 
in ausreichender Menge von 

Dir und deinem Business 
erfahren 

Begeistern 
Deine Person, 

Qualität der Arbeit, 
Erfolge sorgen für 
Weiterempfehlung   

kurze Wiederholung
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Deine Aufgaben 
Du legst damit das FUNDAMENT für deine Strategie

Lass Dir Zeit -  
es ist eine weitreichende 
Entscheidung, die auch 
bewirken kann, dass Du 
Dich innerhalb des 
Prozess 
umentscheidest. 
Kein PROBLEM! 

Aufgabe 1 
Arbeitsblatt  
DAS IST MEIN 
BUSINESS  
ausfüllen

Aufgabe 2
Arbeitsblatt  
DAS BIN ICH  
ausfüllen 

Aufgabe 3
Arbeitsblatt  
DAS IST MEIN 
KUNDE/KUNDIN  
ausfüllen

Fahrplan 
Ergebnisse in den  
MARKETING 
FAHRPLAN  
eintragen 

Deine Aufgaben- 

stellung 
Hauptsache die 
Positionierung steht, 
bevor wir mit der 
Umsetzung starten. 



F R A G E N



D A N K E !


