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Deine Marketing Strategie

Wir fokussieren uns auf

° 0

Entscheidung Fokussierung
Wir wéhlen EIN Wir bleiben dran, ziehen
Geschaftsmodell, EINE es durch, stellen den
Zielgruppe Weg nicht in Frage

Optimierung Duplizieren

Wir verwenden die

Wir werten aus, wir Strategie auch fiir

optimieren, wir passen

an andere
. T Geschéaftsmodelle und
Wir stellen uns in Frage Zielgruppen
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regionale Suche
nach einem Keyword
z.B. Home Staging
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Google

Dein bester Freund und Helfer

Anzeige von
Anbietern in der Nahe
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regionale Suche
nach einem Keyword
z.B. Home Staging
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Google

Dein bester Freund und Helfer

Anzeige von
Anbietern in der Nahe
= Google my Business
Unternehmensprofil

O

Anzeige von Google
Bewertungen *****,
Bildern, Infos,
Wegbeschreibung

Direkter Klick auf die
Webseite,
Telefonnummer,
KOSTENLOS
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Google

Google Unternehmensprofil - my Business

https://www.google.com/intl/de_de/business/

https://www.google.com/intl/de_ch/business/

Konto anlegen und
Informationen eintragen

(3

Brief erhalten mit der
Freischaltung

Bewertungen sammeln und
gelegentlich aktualisieren

» D
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Google

absolute Nummer 1 !!
Auf 5 Sterne Bewertung
achten.

Houzz

+ Ranking in Houzz
Best of Houzz
- Anmeldung erforderlich
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Kunden Bewertungen

Der Schlissel zum Vertrauen social proof

Proven Expert

dort kann man auch
Bewertungen anderer
Kanale einfliessen lassen

Facebook

+ Algorithmus
+ Google Ergebnisliste
- nicht mehr aktuell

Bei jedem Kunden anfragen !!! Routine entwickeln
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Google

Suchmaschinenoptimierung

01

{
C}g 02
P

04

05

(Haupt-) Keyword
optimiert

schnelle
Ladezeiten

mobil
freundlich,
responsiv

gute Inhalte,
hohe Relevanz
far Zielgruppe

Verlinkungen intern

und extern ( auf
relevante Seiten, z.B.

Ort, Staging Community...)
Haltedauer und
Absprungrate
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Google

Suchmaschinenoptimierung

{X F
Q@ | Og 06 Feoen

Bilder optimieren

07 Name = Keyword ( vor Upload )
Alternativtext und Beschreibung,
GroBe, jpg, .png

08 Videos nutzen
eigene Ergebnisse

- Suchergebnisliste

SEO Tools:

Yoast Seo, wpseo,
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Homestaging

45 s’ <unz Home Staging
(9) - ImmobBendberater
Seit Uber 10 Jahren akmy - Redingen - 06205 2554533
Godfinet - Schilelt um 17:00

Service/Lestungen vor Orl

Alle anZeigen

Ahnliche Fragen

Was verdient man mit Home Staging?

Wie funktioniert Home Staging?

Beim Home Staging geh! es grundlegend um die
Autwertung einer Immobiie zum Verkauf, Dabei wird
eine effektive Mischung aus Innenarchitektur und
Verkaufstechnik angewandt, wodurch letztendlich die
Vermarktungsdauer verkirzt und der Verkaufspreis
erhdht werden sollen

hitps'www.mcemaider.de » Immaoblieniexdkon ~

Home Staging — Wie erfolgreich ist die Immobilienaufwertung?

Suchen nach: Wie funkioniert Home Staging?
Was mach ein stager?

Was kostet ein Homestager?

Wie wird man Home Staging?

Woher kommt Home Staging?
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Google

Bilder

GO 9|(‘ Home Staging Frankfurt

T
= & - &~ & ll— E
- . 1 . ]

Google verwendet Cockies, um seine Dienste zur Verfugung zu stellen, Werbung zu personabisieren und Zugriffe zu analysieren. Du kannst deine
Datenschutzeinsteliungen jederzait in den Google Ensteiungen anpassen
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Google

Videos

Home Staging Bad Soden

WWW YOuUtLDe Com W h »
Home Staging DE Hundertwasserturm in Bad Soden - YouTube

YOhNung Im woelbakarnrien

e Blad €odan sur

www jean-ib.com » e

Ihr Maklerbiro mit Premium-Dienstleistungen - Jean LB ...

service, Home Staging. Exposd, prolessoncle
FPremium immobdentctografie: Vermarkiung

¢ w Yon

Jean LB immobdien

www (L'f")ﬁlh-ﬂ;)_).lih’l o8
Comelia Augustin Home Staging

choern und Home Stagerin Cosr

fas Hom
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SEOQO

BLOG - Longtail

Blogartikel / Projektseiten nutzen

ein Keyword pro Artikel / Seite

fur Keyword Varianten neuer Artikel,

z.B. Artikel 1: Einrichten nach Feng Shui
Artikel 2: Feng Shui Einrichtung, \

Artikel 3: Feng Shui Wohnberatung Frankfurt,

Prioritat 1: guter Inhalt
Vorteil: Google liebt neue Inhalte

&
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Achtung : kein doppelter Content

RECHERCHE:
»

je spezifischer, je zielgerichteter umso erfolgreicher

keyword planer :
https://ads.google.com/intl/de de/home/tools/keyword-planner/



https://ads.google.com/intl/de_de/home/tools/keyword-planner/
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E-Mail Marketing

hast du seine Mailadresse,
dann kannst Du

o Besucher immer wieder kontaktieren

(

eine Beziehung /Vertrauen aufbauen

o traffic / Besuche auf Knopfdruck erzeugen

o im Gedéachtnis bleiben

o da sein, wenn Besucher ,soweit” ist

auf Wunsch sogar vollautomatisch

=
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98% aller Webseitenbesucher
verlassen die Seite ohne Aktion
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E-Mail Marketing

WIE? Der Ablauf

Besucher kommt auf die Webseite...

... bekommt ein interessantes
Geschenk angeboten ( Freebie, Lead-Magnet,...)

...gibt seine E-Mail Adresse an

... bekommt sein ,Geschenk® ( fur 0,- € )

... wir kdnnen ihn immer wieder kontaktieren

10 - 20% tragen sich ein -

durchschnittliche Conversionrate Achtung! DSGVO beachten, Transparenz,
nicht kostenlos verwenden.

= MARKETING
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E-Mail Marketing

WER?

A
POLI&OLI

NEUIMSHOP WOMNENADEKD « SPIELEN « BASYAMAMA « MARKEN + OGUTSCH

KINDERZIMMER EINRICHTUNGESERATUNG

Kinderzimmer Einrichtungsberatung

https://poliandoli.de/kinderzimmer-einrichtungsberatung/

STAGING STRATEGIE
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https://poliandoli.de/kinderzimmer-einrichtungsberatung/

E-Mail Marketing

Beispiel:

Jetzt unseren Newsletter abonnieren und 10%

sparen!

Anmelden und 10% sparen <

Versand & Rucksendung

Sofort nach Bestatigung Deiner Anmeldung

. . I - Jueammaer sait mit Rlacaa
pDakomms! Du ainen Rabatcode per E-Mc Zusammenaroeit mit f‘.l.,‘l_,f]::”

'@ eTe 4 2 ainam Rastallwart vean 16
Code ist ab einem Bestellwert von 100

https://poliandoli.de/kinderzimmer-einrichtungsberatung/
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https://poliandoli.de/kinderzimmer-einrichtungsberatung/
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E-Mail Marketing

Beispiel: - POP-UP

10 9% Rabatt
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https://poliandoli.de/kinderzimmer-einrichtungsberatung/
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https://poliandoli.de/kinderzimmer-einrichtungsberatung/
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E-Mail Marketing

Beispiel:

Wit INsiderwissen.

Von lhrem regionalen Experten.
b T —

Checklisten:
Praxishilfe fur lhren Erfolg

https://max-makler.de/de/checkliste/
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https://max-makler.de/de/checkliste/
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E-Mail Marketing

Beispiel:

Eieine Detads mit groSer Wirkung.

Checkliste Immobilienaufbereitung

Download anfordern

Fersbnliche Checkiste anfordem

https://max-makler.de/de/checkliste/immobilienaufbereitung

STRATEGIE


https://max-makler.de/de/checkliste/immobilienaufbereitung

E-Mail Marketing

Beispiel: Eingang E-Mail Postfach

D Ciese L-Mad intl von ener Maling-Lnte

Max
Makler

Guten Tag,

Ihe Dokusnent steht nun zum Download bereit

Haben Sie Fragen? Zégern Sie nicht uns arcurufen oder eine Mall zu

wreiben, Wi freuen uns auf Sie!

Hearzliche GruBe

Max Maicor

Max Makler
Ihe Immobibanmakier am Neckar

Ruten se mich eindach an: 0

https://max-makler.de/de/checkliste/immobilienaufbereitung
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https://max-makler.de/de/checkliste/immobilienaufbereitung

E-Mail Marketing

Beispiel: Dankeseite 1

Aufbereitung der Immobilie

Telefonische Beratung

VWANN ERROCHEN WIR SE AMBESTEN?

https://max-makler.de/de/checkliste/immobilienaufbereitung
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https://max-makler.de/de/checkliste/immobilienaufbereitung

E-Mail Marketing

Beispiel: Dankeseite 2

https://max-makler.de/de/checkliste/immobilienaufbereitung
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https://max-makler.de/de/checkliste/immobilienaufbereitung

E-Mail Marketing

Beispiel: Dankeseite 3

Max Makler

https://max-makler.de/de/checkliste/immobilienaufbereitung

STAGING STRATEGIE
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https://max-makler.de/de/checkliste/immobilienaufbereitung

E-Mail Marketing

Beispiel: Makler Checkliste - Checkliste 1

L)

Ol
02
03
04

AUFBEREITUNG EINER IMMOBILIE OS

Funf MaBnahmaen der Aufbereitung,
die zu einem besseren Verkauf fuhren.

FUNF MASSNAHMEN DER
AUFBEREITUNG,

DIE ZU EINEM BESSEREN
VERKAUF FUHREN

RICKHTEN S0F S:CH AN OIS TS LCALSSSE,
DML SICM FUR IHSE IMMIOBILIE INTERESLUERT.
Srmmen S0 ake Sgerecralien Itrer Imemotlla M Gen Anforoenungen und

WAISLCI W IT0ed OOLerTolon Ko 30

SAMMELN UND ORDONEN 90F ALLE NOTICAN

UNTRERLAGEN

LONN S0 BN IM VOrfold B Arfieen ord GOn ANgeurolten Vet agaeks-
schiuse vortorontet

KLEINE REPARATUR - CROSSE WiReundg
O WOENUNG IS0 GENLLIT LN 38 BENE Man OFt a0 SN Ainen Dengen
Srpcren S0 DOSCH VOO G0 WORALNG Wl - 10 WiIrkt S0 WO Nt

W oroler

KLAR SCHMIFF MACHMEN
Dor are Eradnuck Jank. Dadru geandrt - 3hom voran - on crdentichat ke

MNOPANGREAS RIUTOn S0 ale Zrmerar wd und celrigen Sie S Wotnvarg.

PASSENDE FOTOS FUR DAS INSERAY AUFNEMMEN

OOER AUFNEMMEN LASSEN

POnsiolie Sunden HPen 20ent 3¢ Dider Pes Nuoraten. Tanos von guter
Quaiitat ura me Raum o ogere Yoriteungen Lesen e Crancen fur eine

POMLani et ralvne Q2L maten

CHECKLISTE

https://max-makler.de/de/checkliste/immobilienaufbereitung
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https://max-makler.de/de/checkliste/immobilienaufbereitung

E-Mail Marketing

Beispiel: Checkliste 2

HARFN N
{ABEN A ?
VONSnBanon S0 0t onen persanicne m
VI Pereron L geimee A S0 Jex

Max Mas

Coschdfodt bvee

MAX MAKLER IMMOBILIEN

Machinger Strade T
Max TITIO Pampent
Makler Teletarc OTES $846990

MR mas m pbler DRoltirmma com

Waw Dottememo com

https://max-makler.de/de/checkliste/immobilienaufbereitung
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https://max-makler.de/de/checkliste/immobilienaufbereitung

Double Opt-In Prozess

Ablauf rechtssicher gestalten

https://www.mayoris.com/blog/datenschutz-das-neue-dsg-in-der-schweiz-im-vergleich-zur-dsgvo-in-der-eu/

— Eintrag in das Formular
Besucher meldet sich mit
EINTRAG ﬁ >> @ seiner E-Mail-Adresse an und
gibt sein Einverstandnis Mails
zu erhalten.
Bestatigung der Einwilligung
Besucher erhélt eine Ml mit {2} BESTATIGUNG
der Bitte seine E-Mailadresse

zu bestéatigen. Weiterleitung auf Dankeseite
DANKESEITE '!' Erst nach der ,doppelten®

Bestatigung der Mailadresse

Newsletterversand, etc bekommt Kunde sein |
wir diirfen dem Kunden nun & NEWSLETTER Geschenk entweder dlre!d
auf Webseite oder per Mail.

(themenbezogene) Mails

schicken. ‘

E-Mail Postfach Kunde vollautomatisch 24/7 unsere Webseite/Landingpage

2 —g MARKETING
STAGING STRATEGIE
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https://www.mayoris.com/blog/datenschutz-das-neue-dsg-in-der-schweiz-im-vergleich-zur-dsgvo-in-der-eu/
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E-Mail Marketing

Beispiel:

Eieine Detads mit groSer Wirkung.

Checkliste Immobilienaufbereitung

Download anfordern

Fersbnliche Checkiste anfordem

https://max-makler.de/de/checkliste/immobilienaufbereitung

STRATEGIE


https://max-makler.de/de/checkliste/immobilienaufbereitung

E-Mail Marketing

Beispiel: Eingang E-Mail Postfach

D Ciese L-Mad intl von ener Maling-Lnte

Max
Makler

Guten Tag,

Ihe Dokusnent steht nun zum Download bereit

Haben Sie Fragen? Zégern Sie nicht uns arcurufen oder eine Mall zu

wreiben, Wi freuen uns auf Sie!

Hearzliche GruBe

Max Maicor

Max Makler
Ihe Immobibanmakier am Neckar

Ruten se mich eindach an: 0

https://max-makler.de/de/checkliste/immobilienaufbereitung

STAGING STRATEGIE
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https://max-makler.de/de/checkliste/immobilienaufbereitung

E-Mail Marketing

Beispiel: Dankeseite 1

Aufbereitung der Immobilie

Telefonische Beratung

VWANN ERROCHEN WIR SE AMBESTEN?

https://max-makler.de/de/checkliste/immobilienaufbereitung

STAGING STRATEGIE
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https://max-makler.de/de/checkliste/immobilienaufbereitung

E-Mail Marketing

Beispiel: nachste E-Mail

h Max Maider Immobilien
Fanden Sie unsere Chackiste hitreich?

An.

D Dione §-Mal ist von siner Maling-Liste

Max
Makler

Guten Tag,

nich und gehen autf all Ihre individuelien

oma immobdie geht, haben Sie mit uns
p Experion an threr Sofe

n? Zégern Sie nicht uns zu kontaktieren oder hier dirgkt

nd zu verginbaren. Wir freuen uns auf Sie

https://max-makler.de/de/checkliste/immobilienaufbereitung
=
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https://max-makler.de/de/checkliste/immobilienaufbereitung

Brainstorming

Welche Freebies sind fur Home Staging und Interior Design vorstellbar?

Checkliste
So bereiten Sie ihre Immobilie
fur den anstehenden Verkauf vor

Checkliste
Besichtigung perfekt vorbereiten

VERTRAULICH
So funktioniert unser Partnerprogramm

Online-Rechner
Welches Steigerungspotential
hat Ihre Immobilie

=

EEEEE

()

die 5 ultimativen Tipps fur
mehr Ordnung
im Kinderzimmer

meine Top 10 Tipps fur bessere
Géastebewertungen

Checkliste :
Schritt-fur-Schritt zum
gemutlichen Wohnzimmer

Meine 7 besten Einkaufsquellen
fir nachhaltige Kindermobel

MARKETING
STRATEGIE



Dein ,Geschenk®

Gib dein Bestes

Expertise unterstitzen

Habe keine Angst ﬁ
zuviel zu verraten

begeistern

Ubertreffe die
Erwartung

Zielgruppen orientiert

h Lose das Problem

Mehrwert liefern

keine Werbung
Vertrauen aufbauen

1

kenne das
Kundenproblem

+

Gesetz der Reziprozitat
Kunde mochte sich ,,revanchieren

—=> MARKETING
STAGING STRATEGIE
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E-Mail Marketing

eigene Erfahrung Getresponse

E-MAIL MARKETING

=
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https://www.tooltester.com/de/blog/newsletter-tools/
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https://www.tooltester.com/de/blog/newsletter-tools/

Noch mehr Praxis

Beispiel:

0 immocation

e Vermogensaufbau mit Immobilie

. mmocahon

Stefan Marco

Gn')mer immocation Grunder immocation
> il QW

Kein Ton? For Untertitel Kick

Jetzt kosteniosen Videokurs startes

‘

= https://immocation.de
STAGING STRATEGIE
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https://immocation.de
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Noch mehr Praxis

Beispiel:

v Coaching v Community v

lkulationstool (gratis Versio

voriage zur Mieternhohn

Lerne Veri o e orereatios ‘mmobilie

cation Standort 1

https://immocation.de

STRATEGIE


https://immocation.de

Noch mehr Praxis

Beispiel:

0 immocation

Finde es heraus und starte jetzt kostenlos mit dem immocation Kalkulationstoolk:

« Rechne schnell: Erkenne in Minuten, ob eine Wohoung Geld einbeingt oder ob du draufle

« Rechne richtigs 100% gefihrte Kalkulation mit austuhrlichen Erkisrungen (inkl, Steyer)

etz kosteniosen Dovwnload sichern

= https://immocation.de
STAGING STRATEGIE
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https://immocation.de

Noch mehr Praxis

Wertermittlung

Beispiel:

W . e @)

5 Grinde, mit Max Makler zu verkaufen

W

Erfolgreich verkauft.

Mit Max Makler Immobilien.

S

3 g 3

-y !

Und was ist lhre Immobilie wert?

https://max-makler.de/de/

STRATEGIE


https://max-makler.de/de/

Noch mehr Praxis

Beispiel: Wertermittlung

Und was ist lhre Immobilie wert?

Welche Immobilie mochten Sie bewerten?

——

DOO
0
DODO

Einfamilienhaus Wohnung Mehrfamilienhaus

https://max-makler.de/de/
STAGING STRATEGIE
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https://max-makler.de/de/

Noch mehr Praxis

Beispiel: Wertermittlung

Und was ist lhre Immobilie wert?

v b Mre» Yy M » 1 r fom7 D iYrom S r re ) o )
£ 10CNte nre immoobiiie verkaute ¢ Nutzen S unsere kostenlo

Welche Immobilie mdchten Sie bewerten?

Freistehend Doppelhaushdlfte Reihenendhaus

oS

<o

Reihenmittelhaus Landhaus

Zurilick

https://max-makler.de/de/
STAGING STRATEGIE
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https://max-makler.de/de/

Noch mehr Praxis

Beispiel: Wertermittlung

Und was ist lhre Immobilie wert?

Bitte geben Sie die Adresse |lhrer Immobilie ein.

1 5

HAUSNR '

Limburgerhof =

'uibde&t‘ Katerdeter  NL2urgabedrgungen

= https://max-makler.de/de/
STAGING STRATEGIE
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https://max-makler.de/de/

Noch mehr Praxis

Beispiel: Wertermittlung

Und was ist lhre Immobilie wert?

Sie mochten Ihre Immobilie verkaufen? Nutzen Sie unsere kostenlose

Iimmobilienbewertung!
e A I T e P

BAUJANR ANZAMWL DER ZIMMER

-_ b

WOHRNFLACHE

GRUNDSTOCKSFLAC

= https://max-makler.de/de/
STAGING STRATEGIE
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https://max-makler.de/de/

Noch mehr Praxis

Beispiel: Wertermittlung

Und was ist lhre Immobilie wert?

Sie mochten Ihre Immaobilie verkaufen? Nutzen Sie unsere kostenlose

immobilienbewertunag!

An wen diirfen wir die Bewertung versenden?

Bitte achten Sie auf die korrekte Schreibweise Ihrer E-Mail-
Adresse. Wichtig: Uberpriifen Sie auch Ihren Spam-Ordner
nach Post von max.ma '

e 2ur Kontaktaufnahme und Zusendung von Informationen ein. Weitere

n. auch 2u meinem Widerrufsrecht, habe ich in der Datenschutzerkiarung

= https://max-makler.de/de/
STAGING STRATEGIE
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https://max-makler.de/de/

Bedenke...

Marketing ist ein Marathon -
kein Sprint

Wir bendtigen im Schnitt
7 Kontakte bis es zu einem
Geschaftsabschuss kommt

b 4

(

Ziel

0 Jeder Kontakt sollte einen
CTA beinhalten
-> Handlungsaufforderung

Konstanz

e dran bleiben.
Mind. einen mtl.
Newsletter versenden

L
L

N r

=" MARKETING
STAGING STRATEGIE
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JMini® Funnel

Kunde erfahrt z.B. auf Social
Media von deiner Existenz

interessiert sich fir das
angebotene ,Geschenk*

tragt sich in deinen E-Mail
Verteiler ein

erhalt das Geschenk, ist
begeistert und fasst
Vertrauen.

erhéalt deinen monatlichen
Newsletter und Vertrauen wird
weiter aufgebaut.

Kunde beauftragt Dich, wenn
er/sie soweit ist.

Sales Funnel

Strategische Kundengewinnung

T
b4

MARKETING
STRATEGIE



Aufmerksamkeit
Social Media, Blogartikel,

Podcast, PR, Radio,TV, Akquise,

Bewertungen, SEO,
Werbeanzeigen, persénliche
Empfehlung,...

Erziehung

Projektbeispiele,

Videos, Erfolgsgeschichten,
Tipps, Blick hinter die Kulissen,

Vertrauen und Bindung
Bewertungen, Checklisten,
Community, Umfragen, Partner-
Programm,

Angebot
kostenlose Erstberatung,
Gutschein, Telefonat

g

STAGING

01

02

Sales Funnel

Customer Journey

Bewusstsein schaffen

erziehen/informieren

Vertrauensaufbau

Automatisierung

E-Mail-Marketing

Autoresponder

personlich

MARKETING
STRATEGIE



Sales Funnel

ENTWURF am Beispiel

©

O

O

o

©

Aufmerksamkeit  Landingpage 1. E-Mail 2. - 5. E-Mail 6. E-Mail Newsletter
Social Media:Posts, . .
. . Erlauterung des automatisiert automatisiert evtl. individuell Aufnahme in den
Stories, Blogartikel, . _
_ Programm, Vorteile far Zusendung der — Erfolgsgeschichten ANGEBOT FUR monatlichen
Videos, etc .
Makler, Inhalte/ - Vorher/Nachher Bilder EIN Newsletter
,2Dreamteam® . .
Kundenbewertungen, Sonderkonditionen - Tipps zur Kunden PERSONLICHES
Makler-Stager o
Fokus: des Kommunikation des HS TREFFEN/
VERWEIS AUF
EINTRAG IN E-MAIL Partnerprogramm - Angebot von weiterem TELEFONAT
PARTNERPROGRAMM “ . _
FORMULAR = ,GESCHENK Infomaterial Termin Vorschlag

Link auf Landingpage

=
STAGING

AKADEMIE

( Download Angebot )*
... das WIR betonen
KEINE WERBUNG
nur VERWEIS AUF
mogl. TELEFONAT

-> ANRUF

STRATEGIE



Sales Funnel

ENTWURF am Beispiel

©

Aufmerksamkeit Landingpage
Social Media:Posts, Bilder, Infos , Vorteile,
Stories, Blogartikel, Kundenbewertungen

Videos, etc zum Thema
~Kinderzimmer nachhaltig nachhaltige

einrichten®
VERWEIS AUF Liste fir
Einkaufsquellen

Kinderzimmer,
Lust machen auf die
Einkaufsliste,
Fokus:
EINTRAG IN E-MAIL
FORMULAR

Link auf Landingpage

=
STAGING

AKADEMIE

O

1. E-Mail

automatisiert
Zusendung der
Liste der
Einkaufsquellen
= ,,GESCHENK*

O o

2. - 5. E-Mall 6. E-Mall
automatisiert automatisiert
Erfolgsgeschichten Sonderangebot
- Vorher/Nachher Bilder schicken

- Tipps zum Einrichten X % Rabatt oder

des Kinderzimmer Sonderpreis oder

- Umfrage 30 Min. kostenlose
KEINE WERBUNG Beratung am Telefon
Telefon-

Terminbuchung Terminbuchung

anbieten automatisieren

©

Newsletter

Aufnahme in den
monatlichen

Newsletter

STRATEGIE



Termin Buchung

Beispiel: BOTTIMMO -

@ Datum & Uhrzeit wihlen

lNirz 2022

Raketenpower fir Ihr Marketing

45 Minuten, die sich
lohnen.

o 45 min

Werden Sie fit furs digitale Marketing

In einem knackigen Gesprich zeigen wir Ihnen,

wie Sle die Rakete zunden konnen
Freuven Sie sich auf einen spannenden Rundflug
durch die neue BOTTIMMO App. Ausgestattet

mit modernsten Werkzeugen und befeuert mit

starken Inhalten © Mittelowrcplische Zeit 12,34) «

Sie konnen von lhrem Computer, Tablet oder

Smartphone aus tellnehmen
Wir freuen uns auf Sle!

Ihr BOTTIMMO Team

foossioSrntapn]

= https://calendly.com
STAGING STRATEGIE

AKADEMIE



https://calendly.com

Noch mehr Praxis

Beispiel: Interior Design Online Beratung

SLA€| NG https://www.instagram.com/stories/highlights/17912775694343646/

AAAAAAAA

STRATEGIE


https://www.instagram.com/stories/highlights/17912775694343646/

Noch mehr Praxis

Beispiel: Interior Design Online Beratung

WESTWINGAHOW

WESTWINGISTUDIO

Persinliche
Einrichtungsberatung
von unsercn Interior
Design Experten

115 € pro Wolmbarech

Vorher- - Nachher-Beispicle

= https://www.westwingnow.de/m/westwingstudio/
STAGING STRATEGIE

AAAAAAAA



https://www.westwingnow.de/m/westwingstudio/

Noch mehr Praxis

Beispiel: Interior Design Online Beratung

wohnzimmer ideen

Anzelge - htips iwww westwingnow del ~
Westwing Einrichtungsberatung - Jetzt Wohnzimmer gestalten
Emalien Sie ein professionelies Intencr Desgn Konzept passend zu threm Sl und Budget

Wohnzimmer einnchien leicht gemacht, mit den Einnchtungsberater

Vorher-/Nachher Beispiele Interior Design Konzept
Jotxl msprieren lassen hre innenginnchiung von unseren

Unsere Kundenbeispiele nnenarchiteiten inkl. 30-Modeil

3D Raumkonzepte So einfach geht's

Jotxt entdecken N nur wenigen Schntte

Raumkonzepie von unseren Designern Seratungsgesprach und Raumkonzept
Andere suchten auch nach

wohnzimmer ideen wandgestalung  wohrzimmer ideen 2022
wohnzimmer ideen modem wohrzimmer ideen farbe
wohnzimmer deen gemuthich wohnzimmer ideen kea

wohnzimener ideen fur Keine rdume  wohrnzimmer ideen grau

= https://www.westwingnow.de/m/westwingstudio/
STAGING STRATEGIE

AKADEMIE



https://www.westwingnow.de/m/westwingstudio/

Noch mehr Praxis

Beispiel: Interior Design Online Beratung

WESTWINGAHOW

WESTWINGISTUDIO

Persinliche
Einrichtungsberatung
von unsercn Interior
Design Experten

115 € pro Wolmbarech

Vorher- - Nachher-Beispicle

= https://www.westwingnow.de/m/westwingstudio/
STAGING STRATEGIE

AAAAAAAA



https://www.westwingnow.de/m/westwingstudio/

Noch mehr Praxis

Beispiel: Interior Design Online Beratung

Vorher-/ Nachher- Beispicle

niiche Noywpen

= https://www.westwingnow.de/m/westwingstudio/

AAAAAAAA

STRATEGIE


https://www.westwingnow.de/m/westwingstudio/

Noch mehr Praxis

Beispiel: Interior Design Online Beratung

3D Raumkonzepte im Miirz

= https://www.westwingnow.de/m/westwingstudio/
STAGING STRATEGIE
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https://www.westwingnow.de/m/westwingstudio/

Noch mehr Praxis

Beispiel: Interior Design Online Beratung

So geht unser Interior Design Serviee

https://www.westwingnow.de/m/westwingstudio/
STAGING STRATEGIE
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https://www.westwingnow.de/m/westwingstudio/

Noch mehr Praxis

Beispiel: Interior Design Online Beratung

= https://www.westwingnow.de/m/westwingstudio/
STAGING STRATEGIE
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https://www.westwingnow.de/m/westwingstudio/

Noch mehr Praxis

Beispiel: Interior Design Online Beratung

Was sie mit unserem Interior Service bekommen

Schon mehr als G000 Kunden haben uns di

Umgestaltung Thres Zuhauses anvertraut
s ]

= https://www.westwingnow.de/m/westwingstudio/
STAGING STRATEGIE
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https://www.westwingnow.de/m/westwingstudio/

Noch mehr Praxis

Beispiel: Interior Design Online Beratung

FAQ: Hiufige Fragen

Referenzen: Wir werden erwiihnt in

mapave  {IHN T

https://www.westwingnow.de/m/westwingstudio/
STAGING STRATEGIE
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https://www.westwingnow.de/m/westwingstudio/

Noch mehr Praxis

Beispiel: Interior Design Online Beratung

= https://www.westwingnow.de/m/westwingstudio/
STAGING STRATEGIE
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https://www.westwingnow.de/m/westwingstudio/

Noch mehr Praxis

Beispiel: Interior Design Online Beratung

WESTWINGAOW

https://www.westwingnow.de/m/westwingstudio/
STAGING STRATEGIE
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https://www.westwingnow.de/m/westwingstudio/

Noch mehr Praxis

Beispiel: Interior Design Online Beratung

+ Keinen Grundriss parat? Kein Problem. Bitte beschreiben Sie die
MabBe Thres Raumes, sowie die Position von Turen und Fenstern.

t

U.S.W.

Eintragen, von den Profis lernen und
Erkenntnisse fur den eigenen Funnel zu gewinnen

= https://www.westwingnow.de/m/westwingstudio/

AAAAAAAA

STRATEGIE


https://www.westwingnow.de/m/westwingstudio/
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Keine Chance dem Technik Frust

Lass Dich davon nicht aufhalten

? DU weisst WAS Du willst

Wenn deine Strategie steht hast Du
den genauen Plan, WAS Du gerne
technisch umsetzen mochtest.

Der Rest ist ,nur” Technik

b 41

Lass Dich davon nicht aufhalten!
Suche Dir Unterstitzung bei der
Umsetzung.

a Unternehmer:in sein

Arbeite lieber AM Unternehmen als
IM Unternehmen.

= MARKETING
STAGING STRATEGIE
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